
電話/窓口/FAX/WEBよりお申込みください
042-770-9119　FAX：042-770-9077

【主催】株式会社さがみはら産業創造センター
参加回 第１回に参加

第２回に参加
第３回に参加

ケース・例題のポイント

ケース・例題のポイント

ケース・例題のポイント

勉�強�会勉�強�会
論

��2.192.19
第１回

16:30∼18:0016:30∼18:00

⽉

参加費：無料参加費：無料

『ケースから学ぶ！マーケティング思考の基本』

市場ニーズの定義
外部環境の変化   ～新たな競合を予測する～
自社の強みを客観的に捉え、戦略を描く

定 員：8名定 員：8名

入居企業対象！勉強会＆懇親会

経
事業に活かせる事業に活かせる

理営

全３回

企業名 氏名

E-MAIL

お申込み
お問合せ

お申し�み時にご�⼒いただいた個�情�は、�セミナーに�する情�提供と��者募�のご�内・

ご��に利⽤させていただきます。個�情�は、��⽬的��に利⽤したり�三者に提供することは

ありません。

※個�情�の��いについて

２号館２号館
会議室A会議室A １回だけの参加OK

事例企業について、経営理論やフレームワークを駆使しながら分析や事業
戦略の立案を行うワークショップ型の勉強会です。全員参加型でケースや
例題に取り組み、企業経営に役立つ理論やフレームワークへの理解を一緒
に深めませんか？各回、勉強会終了後には懇親会（参加費あり）も予定し
ています。

��2.292.29
第２回

16:30∼18:0016:30∼18:00

⽊

『投資判断に必要な”考え方”』

新規事業における状況変化への対応
判断するための材料、考え方
スピード感のある判断とは？

��3.253.25
第３回

16:30∼18:0016:30∼18:00

⽉

『スタートアップにおける”組織トラブルあるある”』

会社の方向性について、意見が分かれ始めた
新たな人材を採用したいが…
社内のコミュニケーションが希薄化してきた　など

全て参加

（懇親会は実費）（懇親会は実費）

　当日飛び入り参加OK


